4 TEMA

Andrej Alexy, Sebastian Nagy a Pavol Pokorny

v diskusii s Andreou Bacovou

Rodinny dom
je pre ludi splneny sen

Andrea Bacova: Prvé tohtoro¢né ¢islo PROJEKT-u je venované naj-
ma problematike aktualnych slovenskych rodinnych domoy, a tak
som sa rozhodla prizvat do diskusie na tito tému vas troch, ked’ze
v oblasti rodinnych domov mate za sebou bohatu prax. V roku 2016
vysla kniha Slovensky rodinny dom, ktora mapuje obdobie rokov
2000 az 2015 vo vyvoji rodinnych domov. Zmapovali sme v nej vte-
dajsi stav aj s kritikou univerzalnej produkcie katalégovych rodinnych
domoy, ktoré sa odvtedy posunuli do podstatne masovejSej produk-
cie bungalovov, dokonca sa objavuju uz aj bungalovy ako dvojdomy
so spolo¢nou jednou stenou. Ako protipdl k tejto produkcii stoja
dodnes individualne projektované rodinné domy, o ktorych by som
chcela s vami diskutovat. Aj tu sme totiz zaznamenali mnohé zmeny
mozno az zlomového charakteru. TakZe prva otazka na uvod: Aké
st momentalne prioritné poziadavky vaSich klientov, ked’ zaCnete
projektovat rodinny dom?
Andrej Alexy: Hoci rodinny dom zvéac¢sa nie je rozsahom vel-
ka uloha, je jednou z najzlozitejSich - nielen typologicky, ale
prave pracou s klientom. Neraz do procesu vstupuje cela ro-
dina. Manzel, manzelka, deti - kazdy ma na to svoj nazor. Je
to tazka téma, ale vzrusujlica prave vyzvou zvladnut vsetky
neraz protichodné priania a skibit ich do zmysluplného cel-
ku. Zasadné je aj prostredie a velkost pozemku. Stava sa, ze
klient neodhadne situaciu a o¢akava vacsi dom, ako sa na
parcelu zmesti. Mali sme klientov, ktori si kupili relativne maly
pozemok a chceli si na iom postavit dvojdom. Bola to naozaj
vyzva. Podarilo sa nam réznymi trikmi don vtesnat vSetky
poziadavky a zaroveri dom kompozi¢ne optimalizovat tak, aby
posobil mensi, ako v skuto¢nosti bol. Navrh ako celok bol
prijaty dobre, stale vSak prichadzali poziadavky na zvacsenie
tej ¢i onej miestnosti. A toto sa uz jednoducho splnit nedalo.
Praca s klientom je balansovanie na hrane - aby ¢lovek jednak
vyhovel, no zaroven, aby nepodliezal latku kvality.
AB: Pri takychto pripadoch musi$ klienta usmernit, aby pochopil, ze
dvojdom sa tam naozaj nezmesti. Ako potom postupujete?
AA:V tomto pripade nam paradoxne pomohli veci, ktoré nas

inokedy obmedzuju, a to su regulativy. Cize ak tam mame
predpisant napriklad 30-percentnu zastavanost, dve nad-
zemné podlazia, jedno ustupené a jedno podzemneé, tak sa
nedostaneme dalej. Va¢sina klientov to nakoniec pochopi.
Pavol Pokorny: Ked' sa pozeram na tvoju knihu, mam po-
cit, ze veci sa zmenili aj nezmenili. V individualnej produkcii
(vidno to aj na v8etkych sttaziach) kvalita stale stipa. Domy
su krasne, poetické, prepracované, no tento segment ma nik-
dy nezaujimal. Mha zaujima bezna produkcia, stred, ktory
prinasa trh. A to preto, Ze mojim zastojom je uz patnasty rok
environmentalny rozmer, ktory je pri rodinnych domoch sice
contradictio in adiecto, kedZe rodinny dom je z environmen-
talneho hladiska uplny nezmysel. Paci sa mivsak, ze rodinny
dom sa dotyka vnutorného prezivania kazdéeho Cloveka, ze
je to ¢osi, ¢o je velmi intimne. Kazdy ma na to pravo, tazko
niekomu povedat, Ze nema z environmentalneho hladiska
pravo byvat v rodinnom dome. Nasa klientela je velmi striktne
segmentovana, pretoze za nami chodia ludia, ktori chcu stav-
bu z dreva. To neznamena, ze si so sebou neprinasaju pozia-
davky, ktoré spominal Andrej. Mam ale pocit, Ze mame nohu
vo dverach trochu lepSie. Nedavno som s kolegom debatoval
na tému, ako sa ma spravat architekt ku klientovi, ktory sa ruti
do Uplnej zahuby. Su rézne moZnosti a ja Casto nastupujem
ako zachranar, ktory sa klienta snazi z toho vytiahnut. Casto
je to kontraproduktivne, lebo ten ¢lovek neveri a snazi sa ma
dotlacit az na hranicu - az ku konfliktu so zakonom. Ale su aj
maksie veci, ked’ poziadavky idu proti presvedc¢eniu archi-
tekta. Ako z toho von? Je to vazna témal Tym, Ze mame nohu
vo dverach cez profesionalny zastoj v stale tizkom segmente
Specialnej technoldgie, tak aj konzervativneho klienta lahsie
presvedCime a vSetci ziskame to, o chceme. Niekedy je vSak
potrebné ist do toho trochu aj silou. So vzrastajlicou kvalitou
byvania aj v inych mestach, ako je Bratislava, mam pocit, ze
téma rodinnych domov sa zabrusuje do jednotlivych Sperkoy,
kde sa architekti mozu realizovat.
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su sedemdesiatnici. Maju za sebou vybudovanie Uspesnej
firmy €i biznisu, vdaka ¢omu maju okrem financii aj Zivotné
sklsenosti. Pracovat pre nich je velmi inSpirativne, lebo vdaka
skusenostiam vedia, do ¢oho ma zmysel investovat. Hladaju
najma kvalitu a nad¢asovost, nie modne vystrelky.

AB: Cize klienti prichadzaji ovela rozhladenejsi ako kedysi, ale aka je

e e e i il potom lloha architekta, ked'klient presne vie, €o chce? A eSte ukaze

Sebastian Nagy: Rodinny dom SIDUS, Adamovské Kochanovce,
foto: Matej Hakar

AB: V strednom segmente vSak velku rolu hraju financie. Sebastian,
ty mas isto sklisenosti, ako klient reaguje, ked’ sa snazite tieto veci
doladovat.
Sebastian Nagy: Za mnou chodia klienti zva¢sa na zaklade
odporucania a referencii. Teraz sa stretavam s tym, ze klienti
su velmi nabudenivtom, ¢o chcu. Nielen z toho titulu, Ze budu
mat vlastné byvanie, ale z titulu, Ze su ovplyvneni fahko do-
stupnymi informaciami, reklamou a marketingom. Napriklad
aj ohladom stavebnych materialov.
AB: Su teda zorientovani...
SeN: Ano, jednak vdaka reklame, no je aj vela Pinterestu, so-
cialnych sieti a komerénych portalov o architekture. Okrem

aj obrazok z umelej inteligencie, Ze chce taky dom... Ako presadite
svoju predstavu?

SeN: Rezidenéna architektura je jedineéna vtom, Ze je priamo
prispbsobena potrebam konkrétneho obyvatela. Na rozdiel
od verejnych obc¢ianskych stavieb, ktore sluzia SirSiemu pub-
liku. Klient vSak ¢asto pride ovplyvneny socidlnymi sietami
a umelou inteligenciou, ktoré, vedome ¢i nevedome, ¢asto
ukazuju len jeden pohlad. Keby som mu dal hfrbu odbornych
architektonickych knih a Casopisov, po ich nastudovani by
mal urcite iny nazor. Musim mu teda otvorit iné cesty, no treba
ho aj pocuvat, lebo dom bude prefiho. Velakrat rodinny dom
vznika suhrou architekta a klienta.

AA: Stava sa, ze klient pride s vyhranenym nazorom a jasnou
predstavou, aky dom chce. Ovplyvneny internetom alebo li-
festylovymi ¢asopismi nevnima délezitost kontextu &i vplyv
lokalnych kultdrnych $pecifik. Vtedy je na nas, aby sme ho
argumentmi skusili presvedcit. MozZe sa ale stat, Ze pride s nie-
¢im, o je pre architekta vyzvou. Poviete si, Ze by natom nieco
mohlo byt. Nie je to motivované len snahou vyhoviet, ide skor
o pohlad’ na problém z iného uhlu, ¢o moze ,otvorit dvere”
k novym, neortodoxnym rieSeniam. Klientovu poziadavku v§ak
prirodzene uchopim po svojom a oklukou sa vratim k svojmu
poévodnéemu navrhu, ktory je v§ak obohateny o novy pohlad.
Ak sa to podari, zakaznik je spokojny, lebo si tam najde to,
¢o hladal. Vzajomnym dialégom sa da postupne dopracovat
k pozitivnemu vysledku, ¢o je vyborné. Myslim si, Ze treba byt
otvoreny. Spatna vazba je dblezita a ja sa jej nebranim. Ne-
branim sa jej ani po¢as vystavby. Projekt dozrieva postupne
atym, Ze sa dostava do dalSich faz, prichadza mnoho nazoroy,
ktoré mozu byt zaujimavé. Kazdy ¢lovek v tomto retazci moze
do projektu vniest nie¢o nové, moze to byt stavbyvedtci, méze
to byt klient. Niektori klienti by chceli mat v studii vyrieSené
vSetko do detailu. Ja si ale myslim, Ze je to zbyto¢né. Projekt
musi predsa dozrievat ako vino. Najma v nasich koncinach,
kde schvalovanie trva roky, neraz do toho vstupia urady, ob-
javia sa noveé pohlady, a klient je fixovany na povodnu ideu
azrazu je zle.

toho pristupuje k tomu aj umela inteligencia, ktora upravuje  AB: Je teda zbytoéné mat projekt rozpracovany v tivodnom $tadiu
dostupny obsah tak, aby bol v prospech platiaceho reklamu  do velkej podrobnosti.

anie Citatela. Klienti pridu uz svojim sp6sobom zmanipulovani.
A to je isté névum. Pred desiatimi rokmi, ked’ som klientovi
ukazal nejaku knihu o architekture, bol prekvapeny a nadseny.
Teraz klienti v terminoldgii motoSportu poznaju aj Porsche
aj Ferrari... obas mam z nich pocit, Ze architektire snad’
rozumeju lepSie ako ja. Ale to je len taky diletantsky pristup.
Dostavam sa do roviny, ked’ musim viac pocuvat a az potom
ich navigovat. Samozrejme, potom nastupia aj finan¢né as-
pekty. Stredna trieda Casto nema peniaze na to, ¢o by chcela.
Slovenska vyssia trieda by zase chcela mat to, o ma nejaky
franclizsky magnat, na €o tiez nema. To je na Slovensku tak.
AB: A ty musi$ byt potom &arodejnik.

SeN: Musim ale povedat, Ze klienti, ktori za mnou pridu, st
inteligentni, peniaze si zarobili svojou Sikovnostou a pracou,
v ktorej st odbornici. Vedia mnohé pochopit. Zorientovanost
klientov je teda pomerne nova vlastnost, no vSetko ostatné
plati nadalej.

PP: V tejto suvislosti musim povedat, Ze najlepsie skiisenosti
mame s repatriantami alebo so zahrani¢nymi klientmi. Ti su
najlepsie zorientovani v cenach a vedia, ¢o si mézu dovolit.
SeN: Dobre sa mi spolupracuje s rodi¢mi kamaratov, ktori

SeN: Uradnik by do toho ale nemal vela &o hovorit!
PP: Co sa tyka otazky, ako pracovat s klientom, musim po-
vedat, Ze ma zaujala umela inteligencia aj v inom segmente
- konkrétne na vyucbu cudzieho jazyka. Je neuveritelné, ¢o
dokaze a ako rychlo napreduje. A nasa profesia z toho nebu-
de vynata. Zacal som Studovat psychologiu a myslim si, ze
ma obrovsku budutcnost, lebo architekt bude v prvom rade
psycholog. Klient bude stale ¢astejsSie prichadzat s hotovou
vecou, lebo povedzme sirovno, tych modelova DNA r6znych
situacii nie je nekone¢né mnozstvo — najma pre rodinné domy
v rozvojovych uzemnych oblastiach je to databazova vec. Cely
priemysel sa databazuje do vSeobecneho digitalneho vedo-
mia a architektura nebude odtial vynata. Pre urcité druhy vy-
stavby nebudeme potrebni. Zaujimavé je, ze kataldgoveé domy
de facto neexistuju, pretoze nikto nepostavil dokonaly katalé-
govy dom, vzdy dochadza k individualizacii. Kapacita umelej
inteligencie podla méjho nazoru bude schopna generovat
omnoho lepsie rieSenia. Pokial prichadza klient a je ochotny
spolupracovat na tabuli rasa, lebo ti ludia chcu byt akcepto-
vani, chct byt vypocuti, a ked sa s nimi na tomto pédoryse da
pracovat, musi byt jasné, kto je za ti vec zodpovedny, kto da
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na koniec peciatku. Treba si to velmi jasne, ale aj laskavo po-
vedat. Je to v8ak len pre tych, ktori prepajaju byvanie s istym
transcendentnom. Pokial' ho ma architekt v sebe, dokaze dom
navrhnut tak ako Ziadna umela inteligencia. Musime si v nasej
profesii najst také Casti, ktoré umela inteligencia nikdy nebude
robit, a pokojne jej nechat procesy, ktoré ona urobi miliénkrat
lepsie a rychlejSie ako my. Ur€ity segment architektonickej
produkcie isto pdjde tymto smerom.
AB: Umela inteligencia je novy nastroj, ktory vSetci postupne ohma-
tavame - niekto viac a niekto menej. Nemdzeme sa tomu vyhybat,
no myslim si, Ze pozicia architekta bude vzdy délezita. Podla mna je
u nas vela katalégovych domov a my sa individualne projektovanymi
domami snazime ukazat lepSie vzory. St robené na mieru klienta,
klienti sa menia, prichadzaju s tplne inymi skiisenostami ako pred
15 rokmi a aj miera privatnosti - to, ako chapu intimitu rodinného
domu - sa zacina nejak menit. Nie st to len denna a no¢na ¢ast
anieco navyse, poziadavka privatnosti akoby sa tam ocitala v trochu
inej pozicii. Klienti chcu do toho vnasat svoje slobodné nazory a vy
ich musite prehnat svojou hlavou, ¢i sa to da tak spravit.
SeN: Nemyslim si, ze je vtom velka zmena. Klienti to tak robili
odjakziva. Rodinny dom je predsa miesto, ktore stavaju pre
svoju rodinu. Davaju doriho svoju dusu, svoje DNA. Chcu byt
so svojimi detmi v obyvacke pri kozube, tak to hfadaji. Mozno
je to Cosi, Co kedysi ako deti zazili. To su ti lepsi klienti, lebo
maju nejaku skusenost. Ja osobne som sa narodil do kva-
litného rodinného domu s vyhladom na celt Nitru. Pre mnfa
ako architekta je to pridana hodnota - viem to robit akosi
prirodzene. Mal som klientov, manzelsky par, kde obaja vyrastli
v paneléaku, spolu sa nastahovali do dalSieho bytu v panelaku
a chceli rodinny dom. Musel som im sprostredkovat svoje
osobné skuisenostiz byvania v rodinnom dome, aby pochopili,
Ze rodinny dom nie je layout bytu. Nevidim tu ale nejaky posun.
Posun mozno skor o¢akavat v oblasti komunitného byvania.
To tu nebyvalo. Mozno v mestach, ale 90 percent na Sloven-
sku bolo dedinské prostredie, byvalo sa v rodinnych domoch.
Mozno sa to teraz otaca.
PP: To suvisi s bioldgiou, kedZe biologicky sa nemenime.
AB: Ano, z biologického hladiska st nase potreby stéle rovnakeé.
AA: Zda sa, Ze su stale rovnakeé, no pri rodinnych domoch je
délezité, pre aku klientelu dom navrhujeme. Ci je to mlada
rodina s detmi, alebo su to starS$i manzelia, ktorych deti uz
vyleteli z hniezda. To su Uplne iné poziadavky, priestorove,
ale aj typologické. Casto do toho vstupuiju aj spolo&enské
suvislosti - napr. covid, ked' [udia zrazu zistili, Ze sa da poho-
dine pracovat z domu. Potrebuju v§ak na to priestor, kde by
ich ni¢ nerusilo a mohli napr. aj prijimat klientov. To tu do takej
miery nebyvalo. Praca na plny Givazok z domu je névum. Dalsia
dolezita otazka pri navrhu rodinného domu je, do akej miery
ma byt otvoreny alebo uzavrety voci vonkajSiemu prostrediu.
To moze ovplyvnit cely koncept.
PP: Pri starSich klientoch ide ¢asto aj o to, Ze svojdom z 90 per-
cent uzivaju sami, ale maju tri deti, ktoré tam treba tiez dajako
vtesnat. A tieto veci musia dajako koexistovat.
AA: Pripadne sa deti vratia zo zahranicia... |de potom uz
o dvojgeneracny dom. Do istej miery to nie je ni¢ nove, len sa
to vracia, ale inym sp6sobom.
AB: Meni sa kontext prostredia. V mestach je uz velmi malo pozemkov
pre rodinné domy. Stava sa, ze napriklad na bratislavskej Kolibe sa
burajt staré domy a na ich mieste sa stavajti nové. Uplne ina kontex-
tualna situacia je v suburbannom prostredi. Kde sa podla vas rodinné
domy najviac stavaju?
AA: Suvisito s klientelou. Mame klientelu, ktora si stavia dom
pre seba, a potom su to developeri, ktori stavaju vacsiu Ci
mensiu skupinku domov - kondominium - na biznis. To je
odpoved aj na tvoju otazku. Mesta sa zahustuju, ale daju sa
dalej v nich stavat rodinné domy? Mam pocit, ze sa celkom
prirodzene vyvija kategdria mestsky rodinny dom, ktory ma

minimalnu zahradu, maly pozemok, s akym nase uzemné pla-
ny ani nerataju. Obyvatel mesta nepotrebuje velku zahradu,
potrebuje len maly kisok zelene. Je totiz zamestnany alebo
podniké a nema Cas sa venovat zahrade. Mali by sa prehod-
notit zauZivané stereotypy - Ze najmensi pozemok ma mat
4 are. Podarilo sa nam zrealizovat domy na pozemkoch, ¢o
mali o nie€o viac ako 2 are, a [udia boli spokojni, je to o pro-
porciach a praci s priestorom a svetlom.

AB: Pre mesto je toto velmi spravna cesta.
AA: Potom su tu aj hybridné systémy, v ktorych sa v jednom
celku skibia rodinné domy a bytové domy tak, Ze na prvy
pohlad sa neda postrehnut rozdiel. V Holandsku ¢i Anglicku
su napriklad bezné radovky, ktorych pozemky su naozaj uzke.
To je mestsky typ rodinného byvania.
SeN: Teraz napriklad rekonStruujeme mestiansky dom na
namesti v SpiSskej Sobote. Je velky radovy rodinny dom a aj
tak fungoval. Vzadu ma peknu zahradku a vpredu namestie.
AA: To je to, ¢o umeld inteligencia este nebude vediet - in-
terpretovat kontext z minulosti, vygenerovat principy, ktoré su
charakteristicke a jedine¢né pre konkrétnu lokalitu.

AB: Sebastian, dom, ktory publikujeme v tomto Cisle, sa nachadza

vo vidieckom prostredi a je Gplne atypicky. Ako si tam vnimal ten

vidiecky kontext?
SeN: Nevnimam to az ako vidiek - je to desat minit od
Tren€ina. Klienti byvali predtym v Bratislave, v Petrzalke, no
z Bratislavy nepochadzali a tahalo ich to mimo nej. Usudili,
Ze pre nich bude lepsie byvat v rodinnom dome. Hodnota
pozemkov pri Bratislave je tak vysokd, Ze stredna vrstva si
to pomaly neméze dovolit. Pred Styrmi rokmi stal pozemok
pri Bratislave 150 tisic, teraz je to uz 350 tisic! Co sa tyka
Adamovskych Kochanoviec, nevnimam ich ako vidiek, ale
ako zézemie mesta. Kontext tam bol velmi jednoduchy. Je
to dedina so svojim tvaroslovim. Snazil som sa ho rozvinut
v modernom duchu. To je celé! Klient nepriSiel s poziadavkou,
Ze chce mat bielu kocku, povedal, Ze chce byt spaty s dedinou.
Zakladny princip som si teda zobral z okolia a pridal k tomu
to moje, s ¢im klient principialne suhlasil. A dalej sme uz po-
kracovali na spolo¢nej vine. Pri rodinnych domoch je to tak,
Ze architekt s klientom isty ¢as skoro Zije, riesi jeho rozne
problémy, no ked’ sa nastahuje, skonci to. Po¢as stavby tam
chodi$, kontroluje$ a podobne, no akonahle tam uz byvaiju,
pri prichode sa opytas, ¢i sa mas vyzut. (smiech)
AA: Nebodaj to chces nafotit a niekedy sa to uz neda. Zrazu
si nepotrebny.
PP: Ako média mate velki moc vo vyslani spravy, aby sa
klienti nechali prekvapit architektom. VSetky Pinteresty
a socialne siete podsuvaju tuto tému a nenechavaju Zia-
den priestor na prekvapenie. Architekt je na to, aby vytiahol
z nejakého multiverza take rieSenie, ktoré bude originalne.
NajlepSie je, ak klient necha architektovi volnu ruku a pozia-
da ho, aby ho prekvapil. Pritom to hovori so znalostou veci.
VSetci ¢akame na klienta, ktory pride s takouto poziadavkou,
a znesieme mu vSetko na svete. Dame to najlepSie zo seba.
Média by preto mali nabadat verejnost, aby sa nebali, Ze su
tu architekti, ktori maju publikované diela, nie su to amatéri.
SeN: Len potom sa stava, Ze klient pride s knihou a ¢aso-
pisom za inym architektom a poziada ho, aby mu nakreslil
presne taky dom! (smiech)
PP: Hovori sa ale aj, Ze najvac¢sia pocta pre architekta je, ak
niekto okopiruje jeho dom.
SeN: Treba ale aj povedat, Ze rodinné domy architekta ne-
uzivia. Ak chce vytvorit dielo vysokej kvality, ktoré bude aj
publikované, nieco, ¢o by vy€nievalo z bezného Standardu,
aby to nebola len ,,chlebovka®, je to skor o poslani.
AA: Clovek da tolko energie do rodinného domu ako do by-
tovky. A finan¢né ohodnotenie je neporovnatelné.

AB: Napriek tomu je, myslim si, segment rodinnych domov pre archi-
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Andrej Alexy, Erik Jake$: Rodinné domy Rebarborova, Bratislava,
foto: Matej Hakar

tekta takou $tavnatou zakazkou. A vysledky su oproti bytovkam vel-
mi kreativne. Prave recenzujem knihu o rekonstrukciach rodinnych
domov v Cechach. Tam je realizované uz mnozstvo rekonstrukcii
krasnych chalup, ale aj Giplne oby€ajné staré domy, ktoré rekon-
Strukciou ziskali obrovsku pridant hodnotu.
SeN: Je tam ale aj velky rozdiel v stavitelskej kvalite. V Ce-
chach sa daju stavby fyzicky postavit bez problémoy, taku
mam osobnu skusenost. Na Slovensku fyzicky ¢osi postavit
je velmi naro¢né. Ked'si vymyslim nejaky atypicky stavebny
detail, v Cechach ho zrealizuju (hoci najprv si overia, &i na
tom naozaj trvam), ale na Slovensku stavitelia hladaju iba
cesty a vyhovorky, ako sa to neda, a nie st ochotni ugit sa
a realizovat nie¢o nové, odliSné od beZznych a zabehnutych
pristupov. Jednoducho to tu nejde, aj ked'sa to da dosiahnut,
no vyzaduje to vela ¢asu a energie. Stavebna kultura je tu
uplna katastrofa.
PP: Pritom s rodinnymi domami to Uplne krucialne suvisi.
AB: Stavanie drevodomov je z tohto pohladu asi jednoduchsie.
PP: To je jeden z dévodov, predo ich robim. Strnast rokov
sa stretavam na stavbach s rovnakymi stavbyveducimi. Je
to fachmanstvo, aké sa s beznou produkciou neda porovnat.
Stavebna kultura je tam nasobne vySSia. Suvisi to aj s tym,
Ze v segmente rodinnych domov sa stavba z dreva neda po-
stavit podla projektu pre stavebné povolenie. Musi sa urobit
z realizacného projektu. Realizacné projekty nasich domov
mame urobené v BIM-e a ja som sa v Zivote na kontrolnom
dninemusel hadat. V pocitaci mame modely 1:1. VSetky diely
sl potom vyrobené s presnostou na milimeter.
AA: Primalych kondominiach sa objavuje eSte jeden aspekt -
komunitny spésob byvania, ¢o pri klasickom rodinnom dome
nebyva. Vacsinou sa ludia oddelia, u nas je moéda vysokych
plotov. Ked sme fotili Rebarborovu, Matej Hakar priniesol
dron a hned'vySsli fudia a pytali sa, kto nas tam vpustil. Zrazu
bolo citit, Ze Ziju v komunite, poznaju sa. Zva¢sa komuni-
ta vznika na zaklade nieCoho iného - su to znami, kamarati.
V tomto pripade mohlo ist skor o $tastnt nahodu, Ze sa zisli
[udia s podobnymizaujmamia mohli vytvorit komunitu. Hned'
od zaciatku navrhovania sme mali na mysli byvanie, ktoré
bude mat zlozku intimnu, ale aj zlozku spolo¢nu.
SeN: Je to preto, ze do istého miesta sa stahuje rovnaka
vrstva [udi - aj vekova. Velmi to potom spajaju deti. Deti maju
prirodzent schopnost vytvarat komunitu, potom postupne
rastu a vytvaraju sa rozne iné vazby. Nie je to len o stavbach!
AA: Urcite, ale architekt moze vytvorit podmienky, aby sa to
udialo. A treba na to mysliet.

AB: Je to aj odpoved, ako stavat rodinné domy v meste na malych
pozemkoch - nemusia sa oplotit. Otvoreny polostikromny priestor
dava predpoklad vzniku komunity. Nemusi sa to vzdy uchytit, ale
architekt vytvori ti moznost a to je nesmierne délezité.
AA: Je to cesta, no svoju ulohu zohrava aj osveta a pozitivne
priklady. Samozrejme, rodinny dom je velmi intimna vec, kde
si Clovek chrani svoje teritérium. To je prirodzené, ale ide aj
o to, akym spbsobom. Stale dufam, ze sa raz dostaneme
na uroven napriklad Rakuska, kde ploty su naozaj len zive.
A funguje to! Keby sme sa k tomu aspon priblizovali, bolo by
to velmi prijemné.
AB: Kedysi na vidieku Ziadne ploty neboli - babi¢cka mala pred
domom lavicku, kazdy vecer sme tam sedeli, ludia sa pristavovali
a hned’ tam bola prirodzena komunita. Ploty boli len vzadu - kvéli
sliepkam.
SeN: Na dedine to bolo vtedy iné. Ludia v nedelu chodili
do kostola, potom do krémy. Osemdesiat percent ludi tam
spolu pracovalo v ramci druzstva Ci blizkej tovarne. Poznali
sa navzajom.
AA: Ked sa pozrieme aj na rekrea¢né domy, mam skusenost
z vlastnej chalupy. Cely priestor lazu, cca desat domoy, viast-
nia uz Bratislav€ania. Vytvorila sa tam komunita, ploty tam
uz viac-menej nie su, pripadne vymedzuju len maly priestor
a inak je vSetko pospajané. Je to novy fenomeén pretvarania
vidieka mestskymi fudmi, ktori sa vracaju spat do prirody,
na dedinu, no ziju tam mestskym sposobom. Je to ista re-
generacia vidieka. Vac¢sina ludi chce chalupy zrekon$truo-
vat v prirodzenom duchu. Ludia vidia hodnoty, ktoré chcu
zachranit. Nie je to, chvalabohu, pamiatkovo chranené, lebo
v tom pripade by to bol problém.
AB: Vznika preto aj $anca urobit tam nieéo neStandardné, nové z po-
hladu architektury. Su pripady, Ze ked’si ludia urobia taktto chalupu,
zistia, Ze im je tam tak dobre, Ze sa tam prestahuju natrvalo.
PP: Je to fenomén a na hom sa krasne ukazuje, zZe aj oni sa
zmenia, aby tam mohli byt. A znova sa dostdvame k tomu, ¢o
sa odohrava v nasich mysliach. Je to osobnostna zalezitost,
preorganizovanie preferencii. V. mnohych veciach uplne od-
pada ta profesionalna zataz, ze veci posudzujeme z nejakého
stavebno-technického hladiska. V nasej osobnej hierarchi-
zacii hodnbt si povieme, Ze su iné veci ovela dblezitejSie. Ked'
ich postavim na prvé miesto, vSetko ostatné sa nejako uprace.
AA: Zadina sa to prevrstvovat a stava sa to prirodzene obyt-
nejsim.
PP: Neda sa to potom uz velmi fotit... (smiech)
AA: ... ale paradoxne sa tam ludia citia lepSie.
SeN: Fotenie vzdy vyvola aj upratanie interiéru, majitel je
s tym aj spokojny, ale napokon tam ¢osi chyba. To su aspekty,
ktoré o sebe klient neprezradi - ¢i ma rad poriadok alebo nie.
Bolo by ale dobré aj o tom vediet. Dali by sa napriklad spravit
8ikmé parapety, aby sa tam nedalo ni¢ polozit. (smiech)
PP: To je velmi zaujimava téma - akym sp6sobom sa vizual-
ne komunikuje architektura, Specialne v rodinnych domoch.
Podla mna sa komunikuje z paralelného vesmiru.
AB: Pred nejakym ¢asom som videla vystavu o rodinnych domoch -
ako vyzeraju po 20 rokoch uzivania. Fotky ni¢ neprikraslovali a domy
boli prezentované ako zabyvané privatne Gizemia so vSetkym, ¢o
k tomu patri.
SeN: Rodinny dom je pre ludi splneny sen, preto by ich ar-
chitekti mali urobit ¢o najlepsie a byt pre nich akymsi sprie-
vodcom.
PP: Skér kapitanom lode...
AB: Dakujeme pekne za diskusiu.

V Bratislave 9. februara 2024



